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Kit AMAP en college : Sortir au marché

om(s) de(s) '’enseignant.e(s) : Morellon/Leclercq
College-Ville : College Marcel Aymé
Date/Année : 2021-2022

Discipline 1 : Géographie ? Niveau : 5éme
Discipline 2: SVT
Discipline 3: EMC

Domaine(s) de compétences : Parcours : Avenir, santé, citoyen

Grille des domaines de compétences en Annexe 1
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Durée : minimum 2h Format de la séance : |Sortie
Thématiques : Objectifs de Développement Durable :
Production Fiche ODD en Annexe 2

ODD 1:
[] Justice et solidarité alimentaire 10. Réduction des inégalités

[] Nutrition et santé
ODD 2:

[] Gouvernance alimentaire 11. Villes et communautés durables

[] Environnement et changements globaux
ODD 3:

12. Consommation responsable

BELYON GRANDLYON
Liberté la métropole

Egalité
Fraternité




Objectifs :

Indiquer ici les objectifs de la séance en relation avec la discipline, le programme, le projet, les
“pétales’/ thématiques choisis. ..

Découvrir l'organisation d'un marché, les informations a disposition des clients, apprendre a se
repérer entre producteurs et revendeurs.

Se questionner sur la notion de local et de saisonnalité.

Indications préliminaires pour le déroulé de la séance :

Indiquer ici les éléments utiles a la préparation de la séance, le matériel nécessaire, les outils
utilisés, les intervenants, les déplacements si déplacement hors de I'établissement...

Organisation dans I'’équipe d’enseignants

Avant d’organiser cette enquéte, il sera important de vérifier qu'il y a assez d'étals par rapport au
nombre de groupe d'enquéteurs et que le marché est suffisamment grand. L’expérience nous a
montré que dans le cas contraire, les chalands sont parfois trop occupés par le nombre
d’acheteurs présents pour pouvoir répondre aux €léves (surtout les producteurs locaux s’ils sont
peu nombreux et demandés...).

Pour lintérét de l'enquéte, il faudra vérifier aussi la diversité des produits présents
(fruits/légumes/viandes/fromage/pain/produits cuisinés...) et que différents modes de productions
soient représentés.

1°* rangée du marché de Montluel :

- 1 revendeur de légumes juste apres GIBELIN

- 1 revendeur rotisserie

- 1 producteur de pain avec ses champs de blé : 07 69 86 37 67

- Transformateur/revendeur de volaille : Maison Blandou

2°™ rangée du marché de Montluel

Producteur de viande de cheval de Bourg Saint Christophe

Revendeur de légumes et fruits : stand avec toile blanche et bleue

Boulangerie Freton : 04 74 35 74 04 : Fabrique son pain mais pas son blé. Il est en contact
avec le producteur de farine.

Producteur de fromage de Saint Maurice de Gourdan

Producteur de I[égume «Thaize» : étre vigilant sur I'affluence....

Revendeur de fruits et Ilégumes en face de Thaize

Si vous décidez de coupler I'enquéte a une dégustation de produits achetés au marché, dans ce
cas, prévoir un budget pour I'achat en amont.

Prévoir I'équipe des accompagnateurs et leur expliquer leur réle le jour J : Les enseignants se
placent & des points stratégiques du marché pour pouvoir étre interpelés par les groupes qui
auraient besoin d'aide. lls auront aussi a guider les éléves (pour gérer par exemple l'affluence
aupres d'un étal en orientant les éléves vers un autre professionnel par exemple.)

A faire lors d’'une séance en amont de la sortie au marché
Explication du déroulement de I'enquéte, des attendus le jour J et des rendus exigeés.
Nous vous proposons quelques pistes pour préparer ce temps :

e Label: a partir des connaissances des éleves, il faut arriver a une classification claire des
labels que les éléves peuvent rencontrer sur le marché

e S’approprier les questions du livret, se préparer a rebondir sur les propos des
professionnels => si vous avez suffisamment de temps, vous pouvez organisez des jeux de
rbles préparatoires

e Constitution des groupes : les briefer en projetant le questionnaire pour qu’ils comprennent
I'organisation de la sortie : faire des groupes de 4-6 en fonction du nombre de stands
(5revendeurs-5producteurs) avec 1 groupe= un guestionnaire

e Adapter la tenue a la météo : Sortie = au moins 2h dehors !

o Définir les groupes en fonction de vos classes et répartir les missions (ex : Groupe de 6 en
2x3 : 3 missions a se répartir) : 1 groupe = 1 mission

e Mise en garde : les clients sont prioritaires donc il est possible d’obtenir des réponses en
pointillés de la part des professionnels : rester poli et patient et souriant.

e Présentation des livrets qui seront a relire la veille de la sortie
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Liens avec le territoire

Pour connaitre les marchés autour du collége, n’hésitez pas a vous renseigner auprés de votre
mairie. En effet, c’est la mairie qui gére leur organisation (nombre d’emplacements, dates et
horaires, tarifs des droits de place,...). lls pourront également vous renseigner sur le nombre de
marchands, si ce sont des revendeurs ou producteurs...

nnexe 1 : Grille des domaines de compétences

Numérotation Signification

1.1 Comprendre, s’exprimer en utilisant la langue frangaise a I'oral et a I'écrit

1.2 Comprendre, s’exprimer en utilisant une langue étrangere et, le cas échéant, une
langue régionale

1.3 Comprendre, s’exprimer en utilisant les langages mathématiques, scientifiques et
informatiques

1.4 Comprendre, s’exprimer en utilisant les langages des arts et du corps

2 Les méthodes et outils pour apprendre

3 La formation de la personne et du citoyen

4 Les systemes naturels et les systemes techniques

5 Les représentations du monde et I'activité humaine

Source : Décret n® 2015-372 du 31 mars 2015, relatif au socle commun de connaissances, de compétences et de culture

Annexe 2 : Fiche ODD
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Sortir au marché

5éme

College Marcel Aymeé a Dagneux - Classe de

NOTIE grOUPE & tiiiisiimrisasrsassssnssansssnssannsasnssannsasnsssnssnnnsnnns

Sortie sur le marché de Montluel !

Borough Market by Lis Watkins

Date de NOrE SOMIE & ...ttt
Notre professeur réferent & ... .. ..o

Notre mission : Aller a la rencontre 0O d’'un producteur ou 0O d’un revendeur sur le marché.
NOM dU StaNd VISILE & ...

Domaine Compétences du socle

Maitrise Maitrise Maitrise Trés bonne
insuffisante fragile satisfaisante maitrise

Mobiliser des méthodes et utiliser des outils pour apprendre :
Coopérer et réaliser des projets

Connaitre et comprendre larégle et le droit : s’approprier et
respecter les regles, s’engager




enons l'enquéte :

I Mission : Trouver un PRODUCTEUR et l’interviewer I

dBien se présenter et expliquer ce que I'on fait 1a

Comment le producteur définit-il son métier ?

Quelles sont ses principales dépenses de production ? Cochez une ou plusieurs réponses :

o la main d’ceuvre pour les récoltes

o les produits de traitement et les engrais

o le matériel (tracteurs, autres machines)
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Autres questions que I'on peut poser a ce marchand :

1) Quelles sont vos méthodes de culture (bio / sous serre / traditionnelle) ?
2) Quelles sont les difficultés dans votre métier ?

3) Qu’aimez-vous le plus dans votre métier ?

4) Quels conseils pouvez-vous donner a quelgu’un qui veut faire ce métier ?

Réponses :



Etudier les prix des produits du producteur: en choisir 4 :

Produit : Prix producteur Label de qualité ? Origine du produit

Ex : Courgette 1.5€lekg non Prés de Lyon

A nous de répondre ! :

Quels sont les fruits et Iégumes que I'on retrouve le plus souvent sur les étals des
producteurs a cette saison ?

Compte rendu de votre enquéte de terrain :

Racontezici :

- Cequivous a plu/ intéressé

- Ce quivous a géné, décu, déplu

- Ce que vous auriez aimé faire, dire, demander...
- Ce quivous a le plus étonné...



Menons P’enquéte :

Mission : Trouver un REVENDEUR et I'interviewer :

dBien se présenter et expliquer ce que I'on fait |a.

Comment définit-il son métier ?

Ou se fournit-il principalement en produits frais ? Cochez une ou plusieurs réponses :
o Chez des producteurs locaux

0 AUMArChe de grosS. LIBU & ......ieieie i

o Chez d’autres grossistes
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Autres questions que I'on peut poser a ce marchand :

1) Quelles sont les difficultés dans votre métier ?

2) Qu’aimez-vous le plus dans votre métier ?

3) Quels conseils pouvez-vous donner a quelgu’un qui veut faire ce métier ?

4) Avez-vous des produits « locaux (moins de 100 km)» sur votre étal ? Pourquoi ?

Réponses :



Etudiez les prix des produits du revendeur : en choisir 4 :

Produit : Prix producteur Label de qualité ? Origine du produit

Ex : Courgette 1.5€le kg non Prés de Lyon

A nous de répondre ! :

Quels sont les fruits et Iégumes que vous retrouvez le plus souvent sur les étals des revendeurs ?

Compte rendu de votre enquéte de terrain :

Racontezici :

- Cequivous a plu/ intéressé

- Ce quivous a géné, décu, déplu

- Ce que vous auriez aimé faire, dire, demander...
- Ce quivous a le plus étonné...



Retour d’enquéte, en classe. Qu’avons-nous appris ?

L’origine des produits vendus est diverse :

En classe, partageons nos connaissances :
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— Sur la carte de région, localisez les produits vendus par les producteurs : &3)




— Sur le planisphére, localiser l'origine des produits vendus par les revendeurs :
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Collez ici une photo réalisée durant cette enquéte sur le marché !

Dans ce cadre, vous pouvez réaliser un croquis, un dessin, ou toute autre ceuvre que vous a
inspiré cette sortie !







